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Fase 2. Estudio de mercado:

SECTOR Y COMPETENCIA
1. TIPOS DE SECTORES

mUn sector se divide en subsectores
mUn subsector se divide en ramas de actividad

"En una rama de actividad hay varias actividades

="EJEMPLO: carniceria
=SECTOR: comercial
=SUBSECTOR: comercio minorista
=RAMA DE ACTIVIDAD: comercio minorista de productos perecederos
=ACTIVIDAD: venta de productos de carniceria
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Fase 2. Estudio de mercado:

SECTOR Y COMPETENCIA

2. CLASIFICACION NACIONAL DE ACTIVIDADES
ECONOMICAS (CNAE)

REAL DECRETO 475/2007, de 13 de abril, por el que
se aprueba la Clasificacion Nacional de Actividades
Econdmicas 2009 (CNAE-2009).
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Fase 2. Estudio de mercado:

SECTOR Y COMPETENCIA

2. CLASIFICACION NACIONAL DE ACTIVIDADES
ECONOMICAS (CNAE)

=SECCION A: AGRICULTURA, GANADERIA, SILVICULTURA Y PESCA
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SECTOR Y COMPETENCIA

2. CLASIFICACION NACIONAL DE ACTIVIDADES
ECONOMICAS (CNAE)
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Fase 2. Estudio de mercado:

SECTOR Y COMPETENCIA

2. CLASIFICACION NACIONAL DE ACTIVIDADES
ECONOMICAS (CNAE). Correspondencia:

TEORIA PRACTICA

SECTOR SECCION
SUBSECTOR DIVISION
RAMA DE ACTIVIDAD GRUPO

ACTIVIDAD CLASE
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Fase 2. Estudio de mercado:

SECTOR Y COMPETENCIA

2. CLASIFICACION NACIONAL DE ACTIVIDADES
ECONOMICAS (CNAE)

Localizacion de la actividad. EJEMPLO, Libreria:

1. Seccién: SECCION G: COMERCIO AL POR MAYOR Y AL POR MENOR; REPARACION
DE VEHICULOS DE MOTOR Y MOTOCICLETAS

2. Division: 47. Comercio al por menor, excepto de vehiculos de motor y
motocicletas

3. Grupo: 47.6. Comercio al por menor de articulos culturales y recreativos en
establecimientos especializados

4. Clase: 47.61. Comercio al por menor de libros en establecimientos especializados
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Fase 2. Estudio de mercado:
SECTOR Y COMPETENCIA

3. ANALISIS DE LA COMPETENCIA

éQué se debe conocer de la competencia?

DEL MERCADO

LAS EMPRESAS

LAS EMPRESAS

QUE OBTIENEN

INQ empresas

= Atomizacion

i !

"Datosdelas

empresas

—

"Productoso

servicios

IR

="Beneficios

M
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